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SOGEMEF, nous finançons vos projets ! 
 

SOGEMEF, UN ACTEUR 

ENGAGÉ POUR LE 

DEVELOPPEMENT DE 

L’AGRICULTURE AU 

TOGO.  
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par leur anticipation aux 
difficultés que connaissent la 
société, dont ils font fièrement 
partie. L’économie togolaise 
en pleine mutation, voit la 
naissance d’entreprises 
louables, répondant 
effectivement à des besoins 
de la société. Certaines de 
ces entreprises prospèrent, 
tandis que d’autres peinent à 
répondre aux besoins 
croissants de leur clientele, 
faute de moyens financiers. 
Leurs démarches vers les 
banques ne connaissent 
malheureusement pas de 
succès, vu les conditions de 
garanties et exigences 
bancaires élevées d’un coté 
et de l’autre, les institutions 
de microfinance malgré leur 
bonne volonté, sont limitées 
dans le budget à mettre à la 
disposition des demandeurs, 
soit par la taille du crédit mis 
en place ou par la durée de 
remboursement du credit, 
généralement courte. Des 
visionnaires ont décidé 
d’apporter non seulement, à 
cette couche de promoteurs 
d’entreprises, mais aussi à 
des particuliers se retrouvant 
dans les mêmes situations, 
des produits et services 
adaptés. 
Ce fut la raison de la 
naissance de la SOGEMEF et 
de la Méso Finance au Togo, 
qui depuis 2017, est plus 
qu’engagée à mettre à la 
disposition des PME/PMI et 
particuliers, des produits et 
services innovants. 
 

Koffi Messan AKUETE, 
DG SOGEMEF 
 
 
 
 

dans son stand à plusieurs 
reprises.  
 

Cela a été l’occasion pour la 
SOGEMEF, de présenter au 
Président de la République, 
ainsi qu’aux membres de son 
gouvernement, les actions 
réalisées par la SOGEMEF.   
 
Une reconnaissance méritée 
des efforts de la SOGEMEF 
dans le soutien et 
financement aux nombreux 
projets de l'Etat togolais, et 
plus précisément dans le 
secteur agricole. 

        
       Pour le 
Bonheur      bonheur    
       des  
       agriculteurs 
t       togolais, la 
       SOGEMEF,  
       promet  
       davantage 
       de produits 
       et services 
innovants pour d’excellents 
impacts.  
 

Francis Amakoé FOLI, 
Responsable Coop. Mark & Com. 
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Depuis 2017, année 
d’ouverture officielle de la 
SOGEMEF au public, celle-ci 
finance les projets agricoles 
de diverses filières sur tout le 
territoire togolais. Cet 
engagement lui a permis 
d’être invitée et de partager 
les travaux du Forum des 
Producteurs Agricoles 
Togolais (FoPAT), présidés 
par le Chef de l’état, SEM 
Faure E. GNASSINGBE.  
 

Une série de rencontres par 
régions, parfaitement 
organisées, et qui ont 
regroupé les acteurs du 
monde agricole de chaque 
localité autour 
des grands  
défis du  
secteur. 
 

Les agri- 
culteurs 
ont à  
chaque  
rencontre  
été outillés  
par le  
Ministre de l’Agriculture, de 
l’élevage et du 
développement rural, 
Monsieur Antoine Lekpa 
GBEGBENI, les cadres du 
Ministère et des 
responsables des différents 
projets de l’Etat,  sur les 
projets et programmes de 
l’Etat destinés aux 
agriculteurs. A ces 
rencontres, les agriculteurs 
ont bénéficié d’une journée 
d’exposition de leurs produits 
et services. 
 

La SOGEMEF a eu l’honneur 
de recevoir, le Président de la 
République Togolaise, SEM 
Faure Essozimna 
GNASSINGBE,  

SOGEMEF, UN ACTEUR ENGAGÉ POUR LE 

DEVELOPPEMENT DE L’AGRICULTURE AU TOGO  
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Vision de la SOGEMEF SA:  

« Etre la référence de la Méso 

Finance au Togo. » 
 

Missions de la SOGEMEF SA:  

- Financer les particuliers et 

les entreprises, notamment 

les très petites et 

moyennes entreprises et 

industries (TPME / TPMI). 

- Améliorer la qualité de vie 

de la clientèle par des 

offres de services 

répondant à ses attentes. 

- Apporter des opportunités 

de développement des 

affaires à la clientèle. 

- Offrir un éventail de 

produits et services 

innovants, surtout aux 

particuliers et TPME/TPMI 

n’ayant pas un accès facile 

aux services bancaires 

ordinaires. 
 

Valeurs de la SOGEMEF SA:  

- Confiance  

- Originalité  

- Professionnalisme. 
 

 
 

 

 
 
« La lunetterie Divine Optique 
est cliente de la SOGEMEF. 
Nous sommes totalement 
satisfaite de leurs offres de 
services. Nous avons bénéficié 
de conseils et 
d’accompagnements financiers 
dont : une ligne de crédit 
d’exploitation qui a répondu 
pleinement à nos besoins 
spécifiques. Nous avons trouvé 
le cycle fluide et simplifié. Tout 
au long du processus, nous 
avons été conseillée par une 
équipe attentive et dynamique. 
Nous recommandons cette 
institution financière à toute 
PME désireuse d’accéder à un 
financement de qualité. » 
 

Gokalé Pélagie NICOUE, 

DG DIVINE OPTIQUE. 

Pourquoi avoir ma propre carte 
VISA HOTSI ? 

 

La carte VISA prépayée HOTSI de 
SOGEMEF, est un outil de 
paiement sécurisé affilié au réseau 
VISA, qui est le plus grand 
développeur mondial de solutions 
de paiements digitaux. 

La globalisation telle que nous la 
vivons de nos jours, nous offre des 
solutions faciles de paiement, pour 
la promotion de nos business en 
ligne, le paiement de frais de 
scolarité, de billets d’avion, de 
factures, et bien d’autres encore. 

D’opérations d’achat en ligne, aux 
transactions dématérialisées, 
l’évolution technologique 
transforme nos modes de vie et nos 
stratégies de consommation. 
SOGEMEF, dans sa mission de 
mettre au service de sa clientèle, 
des produits et services innovants 
destinés à faciliter notre quotidien, 
connecte depuis 2021, les 
utilisateurs de sa carte VISA. 
prépayée HOTSI, au monde entier.  

Nos clients témoignent … 
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Vous souhaitez obtenir un 
crédit. Apprenez à épargner ! 
 

Nombreux sont les clients 
frustrés suite au rejet de leur 
demande de crédit par une 
institution financière. Bien que 
les raisons de ces rejets 
soient diverses, elles 
dénotent souvent du manque 
de renseignements des 
clients sur la gestion 
financière de leurs 
patrimoines. Cette colonne 
est donc réservée pour le 
partage d’informations 
succinctes en vue d’éclairer 
davantage certaines zones 
d’ombres du processus 
d’analyse de crédit par 
certaines institutions 
financières.   
Généralement, les 
entreprises et les particuliers 
ouvrent des comptes dans le 
but de bénéficier d’un crédit. 
Cependant, l’accord de crédit 
de l’institution financière n’est 
pas automatique. C’est une 
décision qui vient après 
plusieurs étapes d’analyses.  
L’un des critères d’analyse, 
souvent ignoré par les clients, 
est la qualité de la relation 
avec l’institution financière. 
Cette relation s’apprécie 
concrètement par les flux 
financiers, c’est-à-dire les 
mouvements effectués par le 
client sur son compte.  
Suivant la pratique, un client 
qui fait des dépôts sur son 
compte à des fréquences 
régulières entretient une 
relation de bonne qualité avec 
l’institution financière. 
 

Ainsi, le financier pourrait 
présumer que ce client est 
prédisposé à rembourser un 
crédit dont la traite serait 
inférieure ou égale à la 
moyenne des montants qu’il 
déposait avant l’octroi du 
crédit. 
Ainsi, il est vivement souhaité 
que les flux financiers 
traduisent une image fidèle du 
fonctionnement de l’activité de 
la personne morale ou 
physique pour un arrimage 
presque parfait avec le crédit 
sollicité. 
 
David AMEME, 
Analyste Risque 
 
 

L’HABITUDE A L’EPARGNE, UNE DES CONDITIONS 
D’ANALYSE POUR L’OCTROI DU CREDIT. 
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LA MESO FINANCE AU TOGO 


